CERTIFICADO

Formacao de Consultores

O Grupo Voitto certifica que

concluiu com éxito o curso: Formacgao de Consultores com carga horaria de 40 horas.

Data de emissao: 10/11/2026
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Médulo 1 - Visdo Geral da Consultoria
Licdo 1- Por que ser consultor(a)

Licdo 2 - O que é uma consultoria

Licdo 3 - O mercado de consultoria

Licdo 4 - Fungdes essenciais de um consultor
Licdo 5 - O que o cliente espera da consultoria
Licéo 6 - Aspectos criticos da consultoria

Licdo 7 - Desafios da carreira de consultoria

Médulo 2 - Como Funciona um Projeto de Consultoria
Licdo Bonus - Jargdes Corporativos

Licdo 1- O que é um projeto

Licdo 2 - Objetivo Unico e especifico

Licdo 3 - Nogao de sucesso do projeto

Licdo 4 - Como precificar um projeto

Licaéo 5 - Confidencialidade e ética

Licdo 6 - Execugéo in loco x escritério

Médulo 4 - Elaborando uma Proposta de Consultoria
Licdo 1- Compreensao do contexto da empresa

Licdo Bonus - Construindo o Diagnodstico

Planilha de Diagnéstico

Licdo 2 - Desenho da hipétese inicial

Licdo 3 - Validagao das hipdteses

Licao 4 - Definigcao do escopo

Licdo 5 - Parte 1: A estrutura da proposta

Licdo 5 - Parte 2: A estrutura da proposta

Médulo 5 - Pré-projeto: Cuidados Inicias
Licdo 1- Selecéo e preparagao da equipe

Licdo 2 - Consolidacdo das informacdes essenciais
Licdo 3 - Levantamento dos riscos

Licdo 4 - Analise dos riscos

Licdo 5 - Analise de stakeholders

Médulo 6 - Mdo na massa: a execugao do projeto
Licdo 1- Reuniao de langamento

Licdo 2 - Desenvolvimento de equipes internas

Licdo 3 - Gestdo de mudancas

Licdo 4 - Acompanhamento dos resultados

Licdo 5 - Desenvolvendo apresentacdes de impacto

Licdo 6 - Gestao de riscos

Licdo 7 - Como conduzir reunides

Médulo 7 - Fatores fundamentais ao encerrar o projeto
Licdo 1- Encerramento oficial do projeto
Ligdo 2 - Transferéncia do conhecimento

Licdo 3 - Gestdo interna do conhecimento

Licdo 4 - Estratégias de fidelizagédo do cliente

Mdédulo Bénus - Postura de um Consultor

Licdo Bonus - Postura de um Consultor

Mdédulo Bénus - Cases e Propostas
Case - Drogaria Voitto: Contexto e Diagndstico
Case - Drogaria Voitto: Projeto

Case - Drogaria Voitto: Resultados

Case - Voitto Embalagens

Proposta - Voitto Energia

Proposta - Voitto Construgao

Médulo Bénus - Papo de Consultor
Episoédio 1 - Luis Oliveira

Episédio 2 - Clovis Bergamo

Episédio 3 - Luciano Fuscaldi
Episédio 4 - Sandro Vilani

Episédio 5 - Charlie Hudson

Episédio 6 - Luiz Sigiliano

Episédio 7 - Anderson Castro
Episédio 8 - Galileu Rabelo

Episédio 9 - Alex Magno

Episédio 10 - Cristiano Coppus
Episédio 11 - Renan Caixeiro

Episédio 12 - Marcelo Rother
Episédio 13 - Carlos Frederico
Episédio 14 - Sténio Afonso

Episédio 15 - Simone Lazzarini
Episédio 16 - Guilherme Torrejon
Episédio 17 - Guilherme Frederico Rosas
Episédio 18 - Victor Telles

Episoédio 19 - Adriana Duque

Episédio 20 - Raiam Santos

Episédio 21 - Marco Antonio Gazzinelli
Episédio 22 - Gisele Miranda

Episédio 23 - Gilson Rodrigues
Episédio 24 - Hiroaki Kokudai

Finalizagdo do Curso
Parabéns!
Pesquisa de Satisfacdo

Certificado

Médulo 3 - O Posicionamento de Mercado da Consultoria

Licdo 1- Parte 1: As areas de atuagao
Licdo 1- Parte 2: As areas de atuagao
Licdo 1- Parte 3: As areas de atuacado

Licdo 1- Parte 4: As dreas de atuacado

Licdo 2 - O publico-alvo

Licdo 3 - Principais recursos necessarios
Licdo 4 - Os custos envolvidos

Licdo 5 - Business Model Canvas

Licdo 6 - A marca

Licdo 7 - Parte 1: Estratégias de Marketing
Licdo 7 - Parte 2: Estratégias de Marketing
Licdo 7 - Parte 3: Estratégias de Marketing
Ligdo 7 - Parte 4: Estratégias de Marketing
Licdo 7 - Parte 5: Estratégias de Marketing
Licao 8 - Parte 1: Vendendo os Projetos
Licdo 8 - Parte 2: Vendendo os Projetos
Licdo 8 - Parte 3: Vendendo os Projetos
Licdo 8 - Parte 4: Vendendo os Projetos

Licdo 9 - O Inicio da Consultoria



